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S2 SNEAKERS
SPECIALIST (n.m)

Enseigne spécialiste

100% chaussures pour

les sneakers addicts

qQui expose la sélection

des produits « sport loisirs »
du moment sous tous
ses angles.




7 UNE PASSION, LES SNEAKERS
UN METIER, LE COMMERCE
7 UNE FORCE LA COOPERATIVE 77

. DEVENEZ ACTEUR D'UN MARCHE CHAUSSURES ATTRACTIF EN EVOLUTION

Le Marché :

- 4,23 milliards deuros en France.
- 47% du marcheé global de la chaussure.
- Un marché dynamique, avec une progression des ventes de 7 % en 2016.

. LA COOPERATIVE DE COMMERGANTS : UN MODELE ECONOMIQUE
A SUCCES
Le regroupement de commerces indépendants sous enseigne est aujourd’hui le modele économique le plus

dynamigue du marché, devant les magasins infegres,
les magasins de marques ou les indépendants sans enseigne.

Etre adhérent S2 Sneakers Specialist, c’est rejoindre une structure stable et pérenne bénéficiant d'une crédibilité
aupres des consommateurs et des acteurs du monde
du sport.

Un réseau de magasins specialisés installés en centre-ville et dans les centres commerciaux.

RETOUR SUR LES DATES
CLEFS DE NOTRE
HISTOIRE

- Création de l'enseigne :
S2 By Sport 2000

- Changement d’enseigne
pour S2 Street & Sport

- S2 Sneakers Specialist

/. VERITABLE ENTREPRENEUR, YOUS AUSSI,
REJOIGNEZ LE RESEAU DES SELECTIONNEURS SNEAKERS A SUCCES

La souplesse des indépendants alliée a l'organisation structurée d'un groupe solidaire.

Gardez I'autonomie d'un chef dentreprise, acfeur de son propre business : managez votre équipe, gérez vos
commandes, organisez vos animations locales...

Participez égalitairement & la prise de décision collective et aux orientations stratégiques du groupe ;
Beneficiez de la notoriéte, de limage et de lattractivite de lenseigne ;

Utilisez l'expertise, le réseau des parfenaires et les moyens daction d'une structure internationale :
des programmes marketing monfes avec les plus grandes margques, un sourcing pointu.



Un socle de solutions opérationnelles clés en main
au service de votre réussite.

Achats & Sourcing :

- des conditions dachat groupées, négociees pour
'ensemble des magasins ;

- des recommandations dassortiment en phase
avec les atftentes des consommateurs

Paiement différe et offre de garantie de paiement
pour ameliorer votre trésorerie ;

Marketing :

- une vellle experte et permanente des tendances
du marcheé ;

- un concept marchand optimal (architecture
commerciale, merchandising, agencement) ;

- des supports de marketing opérationnel : plan
dactions commerciales natfional, programme
CRM derniere geénération, e-marketing, outfils de
communication instore ;

- Communication : des plans médias nationaux et
une vitrine web pour une marque foujours plus
affractive et forte ;

Systemes d‘échanges d'informations optimisés pour
gagner en productivité ;
Conseils pour la gestion ef le pilofage avec une

eéquipe danimateurs réseau et de gestionnaires
foujours @ votre service.

Animation Achat Paiement Informatique
& aménagement différé

ADHERENT

Développement Marketing Communication Accompagnement
& e-Marketing / plans médias gestion et pilotage

Réseau /

Contréle de gestion

- UN CONCEPT FORT

S2 Sneakers Specidlist est La seule enseigne spécialiste
100% chaussures pour les sneakers addicts qui expose
la sélection des produits « sport loisirs » du moment
sous fous ses angles. Elle sadresse aux 19-24 ans
accros A la nouveauté et grands consommateurs de
marques, surtout les plus pointues.

Un principe créatif : La Sneaker sous tous les angles

Quand les produits sports iconiques sonf exposes
avec les codes fashion.

Des jeux de mirairs pour exposer et sublimer le produit
Tous les codes de l'exposition repris en animation en
magasin, en communication, en animation clients.

La personnalisation comme axe de différenciatfion :
partenariats avec des arfistes, des grapheurs pour
des personnalisations du IT produit du moment pour
le rendre unique.

~> UN ACCOMPAGNEMENT

SPECIFIQUE DANS LES PHASES
PREPARATOIRES A 'OUVERTURE
DE VOTRE MAGASIN

POUR DEMARRER AVEC TOUS
LES ATOUTS

Laccompagnement :

- du projet depuis la recherche de votre local
jusqu'a louverture du magasin.

- de votre développement commercial a fravers
animation, la communication et la formation des
équipes.
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INFORMATIONS PRATIQUES
(profil moyen S2)

Surface de vente de 40 a 80 m?
Surface de réserve minimum 30 m?

Emplacements : en centre-ville
et dans des centres commerciaux

Zone de chalandise
de minimum 70 000 habitants

Apport minimum : 50 k€
CoUt du concept 700 € / m?

Investissement global :
de 80 k€ & 150 k€ hors droit au bail

Cotisations : 0,5 % du CA TTC
Cotisations Marketing : 400 € HT par an
Forfait administratif : 762 € HT par an

Fonds de garantie de 1,75 % du CA TTC
A régler sur 36 mois.

UN RESEAU DE 47 MAGASINS

1. Esprit entrepreneurial
2. Golt du commerce

Sport 2000 - Service Développement

3. Passion de la sneakers

4. Sens du partage et du collectif

CONTACT

Route d'Ollainville - 91520 Egly

01 69 26 20 00

s.taravella@sport2000.fr
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UNE ENSEIGNE DU GROUPE SPORT 2000
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